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ECONOMIA Una nuova «sfida»

Il colosso tedesco con 24? addetti

SMS fa shopping eunvolume
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L’OPERAZIONE. |( colosso tedesco fa shopping in provincia acquisendo il 100% della spa di Rodengo Saiano che harilevatoil 70 per cento del capitale della srl di Gussago

Omayv e Hydromec: il futuro e targato SMS

Il made in Brescia alimenta
sempre nuovi interessi oltre
confine. Lo conferma l'opera-
zione che ha portato allacqui-
sizione dellaOmavspa di Ro-
dengo Saiano e della Hydro-
mec srl di Gussago da parte
del colosso tedeseco SMS
group GmbH {con quartier
generale a Diisseldorf), attra-
verso la controllata italiana
SMS Group spa.

Con un volume d'affari di
quasi 3 miliardi di euro, stabi-
limenti e oltre 13.700 addetti
nel mondo, leader nel settore
delle presse per alluminic e
metallurgia, 1l gruppo esterc
pué ora comntare su Un UGV
pole per la costruzione di
macchinari per lestrusione
dell'alluminio e la forgiatura
acaldo diacciaio, ottone e al-
luminio: una realta con rica-
vi superiori ai cento milioni
di euro a livello aggregato,
con 245 dipendenti. Sul mer-
cato, le due aziende brescia-
ne ora «targate» SMS attra-
verso questa operazione - sti-
mata in un valore di oltre 50
milioni di euro - continueran-
no a operare mantenendo il
propric nome.

«MAMO IL benvenuto a tutti i
dipendenti di Omav e Hydro-
mee, siamo entusiasti per la
futura cooperazione. Il trasfe-

rimento tecnologico recipro-
co e l'uso efficiente di capaci-
th ben posizionate a livello
globale, unite alla forte rete
di distribuzione di SMS, au-
menteranno la nostra compe-
titivita. I clienti beneficeran-
no sia dall’'offerta congiunta
di prodotti esistenti, che del-
le innovazioni, degli sviluppi
e del servizio mondiale del
gruppo», ha detto Thomas
Winterfeldt, business area
manager forging technology
del eolosso tedesco.

Fondata nel 1952, la Omav
di Rodengo Saiano, vanta
una vasta esperienza e un’ot-
tima reputazione nel settore
dell'estrusione. Gia dal 2011
lazienda franciacortina e il
gruppo SMS collaboranonel-
la fornitura di impianti di
estrusione completi per l'allu-
minie. Nel 2017 il partner
estere & entrato nel capitale
della spa con una quota del
259, «confermando il succes-
50 di questa alleanza produt-
tivas, spiega una nota, che si
e infine tradotta in una com-
pleta acquisizione. Dalla fine
di settembre, dunque, Omav
e controllata al 100% da
SMS. Clarium con Paolo
Chiari, in qualita di global
ME&A advisor, ha assistito 1
soci di maggioranza di Omav

nell’'operazione.

SUBITO dopo e stata perfezio-
nata l'acquisizione di Hydro-
mec: nel dettaglio Omav ha
rilevato il 70% dell’azienda
di Gussago, fondata nel
1980, specializzata nella pro-
gettazione e costruzione di
presse per fucinatura e lami-
natoi ad anelli per la formatu-
ra a caldo di ottone, allumi-
nic e aceiaio. Finoraha opera-
to principalmente sul merca-
to Europeo.

Conuna forza lavoro impor-
tante «Omav e Hydromec
contribuiscono con un note-
vole know-how al gruppo
SMS. Insieme siameo diventa-
ti ancora piu efficienti per i
clienti in tutto il mondo. Tut-
tii componenti dei nostri im-
pianti di pressatura chiavi in
manosi abbinancinmodo ot-
timale fra loro e lavorane in
molto altamente efficiente
grazie a soluzioni innovative
di automarione e digitalizza-
zione», sottolinea Massimo
Marinelli, amministratore
Unice di Omav e neo ammi-
nistratore di Hydromec.

«LA SCELTA di Hydromec ¢
stata di puntare al futuro, ga-
rantendo cosi continnita del
marchio, che rimarra accan-
to a quello SMS. Con questa
operazione l'azienda ha raf-

forzatola soliditd del proprio
brand e la capacita di offrire
un servizio a 360° a tutti i
clienti, sia nel campo del for-
ging che delle presse per otto-
ne», evidenzia Francesco Me-
schini, che restera nel future
saldamente al comando del
Consiglio di amministrazio-
ne della societd di Gussago.

In questo importante pas-
saggio Hydromec & stata assi-
stita da EY spa nella persona
di Ivan Losio e del suo team
{Financial Advisor) e dallo
studio legale Amato, Matera
& Associati nella persona del
partner, avvocato Ambra De
Domenico e del suo team (Le-
gal Advisor). Ivan Losio, part-
ner EY advisor della partita,
spiega che «si é trattato di
un'operazione complessa, vi-
sta anche l'emerganza Covid,
ma da considerare vincente
per tutti gli attori coinvolti,
che permette di coniugare’a-
spetto dimensionale di mas-
sa critica e internazionalita
apportato da un gruppo co-
me SMS con elementi di qua-
litd, efficienza dei modelli
produttivi e di genio impren-
ditoriale tipici delle realta
bresciane e, pin in generale,
di quelle italianes. & MyvenT,
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