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ECONOMIA

Abl Automazione, tona a «casa»
i fondatori rilevano la societa

Nel 2019 era stata ceduta al Gruppo Industrie Saleri
La famiglia Bernuzzi: «Un piano di rilancio per la crescita»

L'OPERAZIONE

ANGELA DESSI

== GUSSAGO. Abl Automa-
zione torna «a casa» per conti-
nuare a crescere. Dopo sei an-
ni, 'azienda di Gussago specia-
lizzata nella progettazione e
produzione di automazioniro-
botiche integrate per macchi-
ne ed impianti per assemblag-
gio, ritorna nelle mani della fa-
miglia che '’ha fondata: trami-
telapropria controllata Hfb, in-
fatti, nelle scorse settimane la
famiglia Bernuzzi ha finalizza-
to l'acquisizione di ABL Auto-
mazione dal gruppo Industrie
Saleri, cui era stata ceduta al
100% nel 2019.

Obiettivi. «Quando Abl & passa-
ta al gruppo Saleri l'idea era
che entrasse in un piano indu-
striale specifico che poi, pero,
non ¢ stato attuato - spiega
Marco Bernuzzi, amministra-
tore delegato di Abl Automazio-
ne, che in questi 6 anni & rima-
sto comungque in azienda con
un ruolo tecnico commerciale
-. Consapevoli dei punti di for-
za e delle potenzialita della no-
stra azienda, abbiamo quindi
deciso di ricomprarla e ripor-

Abl Automazioni. Protagonisti dell'operazione: da sinistra Marco
Bernuzzi, Gilberto Trevisan Bernuzzi, Francesco Saleri, Mauro Bernuzzi

tarla a casa, se possiamo usare
questa espressione, per rilan-
ciarla e farla crescere ancora
puntando sullasuasolidita tec-
nica, sul legame che ha con il
territorio e sul valore umano
che e stato costruito nel tem-
PpoO».

«Del resto - continua il neo
amministratore delegato - non
sono molte le realta che, come
lanostra, sono in grado di sup-
portareil cliente sia perl’asser-
vimento delle macchine uten-
sili che per 'intera linea di as-
semblaggio, fornendo un uni-
co interlocutore».

Abl Automazione conta una

cinquantina di dipendenti ed
in base alle stime chiudera il
2025 con un fatturato di circa
11 milioni di euro.

«IInostro obiettivo a3 anni e
di crescere in modo ponderato
arrivando entro il 2027 ad un
fatturato di circa 12,5 milioni
di euro, complice I'ottimizza-
zione delle risorse interne, il
consolidamento dei clienti sto-
ricima anchel’apertura anuo-
vi mercati», continua Marco
Bernuzzi, che annunciail rien-
tro in azienda anche del fratel-
lo Mauro, che oltre a fare parte
del board ricoprira la direzioni
acquisti.

Strategia. Bernuzzi indugia al-
tresi sulla necessita di ridurre
la quota indirizzata al compar-
to automotive (che dal 60%
passaal40%) afavore del cosid-
detto general industries, ali-
mentari esclusi, ed evidenzia
la volonta, nel piano di rilan-
cio, di rafforzare la presenza
nel settore dell’automazione
sucommessa, mantenendoili-
velli di qualita e servizio che
hanno sempre contraddistin-
to il marchio Abl.

Quanto ai rapporti con la fa-
miglia Saleri, tira corto: «I rap-
porto sono ottimi: torneremo
ad essere un fornitore di riferi-
mento strategico, e continuere-
mo a supportarci reciproca-
mente».

Ladefinizione dell’operazio-
ne ha avuto come Global M&A
Advisor la societa bresciana
Clarium, specializzatanella ge-
stione di operazioni di finanza
straordinariain Italia e all’este-
ro.

Il team di Clarium che ha as-
sistito la famiglia Bernuzzi per
i profili finanziari, corporate e
M&A € stato diretto e coordina-
to da Paolo Chiari coadiuvato
da Martina Bontempi, mentre
Fbs Legal, con I'avvocata Lidia
Bianco Speroni, ha gestito gli
aspetti legali e contrattuali. Lo
studio Zulli Tabanelli & Asso-
ciati con Emilio Grazioli ha as-
sistito la parte venditrice.
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